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Sonntagstermin mit
Schweizer Girtnerin

Eine Vortragsreihe von Living Mallorca in Porto Cristo ladt dazu ein,
von Scarlet Allenspach iiber Permakultur zu lernen

ermakultur und ihre posi-
Ptiven Skologischen Aus-
wirkungen stehen am
Sonntag bei einer Veranstaltung
der Immobilienagentur und
Kunstgalerie Living Mallorca im
Mittelpunkt. Anlass ist die The-
menreihe ,Feliz Domingo” des
Lokals der Schweizerin Anna
Hermann und der Mallorquine-
rin Sol Marban in Porto Cristo.
Um 11 Uhr empfingt das Duo in
der StraBe Cuevas 9 Scarlet Al-
lenspach, die bei Portocolom
den Garten Son Selva betreibt.
Das Konzept der Permakultur
wurde in den 70er-Jahren von
den Australiern Bill Mollison
und David Holmgren gepragt.
Es basiert auf zwolf Prinzipien,

Permakultur will auf
den Planeten und
Menschen Riicksicht
nehmen und fair teilen

darunter das Sammeln und
Speichern von Energie, Selbstre-
gulation, der Gebrauch von er-
neuerbaren Ressourcen und
Diensten, die Vermeidung von
Abfall, das Bevorzugen von
kleinen und langsamen L&sun-
gen sowie kreativ auf Wandel zu
reagieren und diesen zu nutzen.
Die Prinzipien decken die drei
Ethiken von Permakultur ab:
Riicksichtnahme auf den Plane-
ten, Riicksichthahme auf den
Menschen und faires Teilen.
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Seit 2019 bewirtschaftet Scarlet Allenspach die Finca Son Selva bei Portoco-
lom nach Prinzipien der Permakultur. Foto: Living Mallorca

Einfach
nachhaltig

Von
Gabriel
Wolenik

Die Schweizerin Scarlet Al-
lenspach hat 2019 ihre Vision ei-
nes nach Permakultur bewirt-
schafteten Stiickes Land nach
Mallorca gebracht. Géste erfah-
ren am Sonntag aus erster Hand,
wie ein Waldgarten funktioniert,
wie sie jhren eigenen Garten
den Prinzipien folgend planen,
die auf Son Selva angewendet
werden, und wie die Bewohner

Mallorcas damit gemeinsam ei-
nen Beitrag zur Regeneration
der Insel leisten koénnen. Al-
lenspach stellt zudem ihr inspi-
rierendes Buch ,Der Waldgar-
ten” vor.

Durch diesen bewegenden
Vormittag fithrt der erfahrene

Journalist und langjahrige Chef-
redakteur der Zeitschrift
,Schweizer Familie”, Daniel

Dunkel. Mit viel Feingefiihl
wird er die spannendsten Ge-
schichten und praxistauglichs-
ten Tipps aus Allenspach her-
auskitzeln.

Um Anmeldung an anna@
living-mallorca.com wird gebe-
ten.

Der Autor ist MM-Redakteur
und freier Uniweltaktivist
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Trotz Gastestagnation erzielten Mallorcas Hoteliers in dieser Saison ein Um-
satzplus von mehr als neun Prozent. Foto: Jaume Morey

170 Euro pro Nacht
im Hotel

Mallorcas Hoteliers verdienen
mehr, obwohl die Nachfrage sta-
gniert. Zwischen Juni und Au-
gust stieg der Umsatz pro ver-
figbarem Hotelzimmer (Re-
vPAR) um 9,2 Prozent auf 170,10
Euro. Gleichzeitig sank die tou-
ristische Nachfrage auf der Insel
um 0,8 Prozent. Die Zahlen
stammen von Exceltur, einem
Zusammenschluss von 33 fiih-
renden Unternehmen der spani-
schen Tourismuswirtschaft.

Der Trend zeigt, wohin sich
Mallorcas Tourismus entwickelt:
Nicht immer mehr Giste, son-
dern hohere Preise und bessere
Angebote sollen fiir weiteres
Wachstum sorgen. Auf den Bale-
aren stieg der RevPAR um 7,7
Prozent auf 182,50 Euro. Ibiza
und Formentera liegen mit
225,10 Euro an der Spitze Spani-
ens. Dort kletterten die Preise um
9,5 Prozent, wihrend die Nach-
frage um 2,4 Prozent zuriickging.

Fiir Urlauber ist das eine be-
merkenswerte  Entwicklung:
Mallorca muss nicht voller wer-

den, damit Hoteliibernachtun-
gen teurer werden. Die Branche
setzt zunehmend auf renovierte
Hiéuser, eine hochwertigere Po-
sitionierung und hohere Zim-
merpreise. Auch Palma folgt
diesem Muster: Der RevPAR
stieg um 8,9 Prozent auf 173,20
Euro, obwohl die Nachfrage
um 0,9 Prozent sank.

Ein Problem bleibt der Perso-
naleinsatz. Auf den Balearen
wurden zwischen Juli und Sep-
tember 7,7 Prozent der verein-
barten Arbeitsstunden im Be-
herbergungsgewerbe  wegen
Abwesenheiten nicht geleistet.
Exceltur beziffert die Kosten
des Absentismus auf 3,8 Pro-
zent des touristischen Umsat-
zes. Hinzu kommen steigende
Energie-, Lohn- und Finanzie-
rungskosten.

Fiir das vierte Quartal bleibt
die Branche vorsichtig optimis-
tisch. Spanienweit werden 2,8
Prozent mehr Umsatz erwartet,
fiir die Balearen allerdings nur
1,1 Prozent. (ajo)

Wenn das Geld ein paar
Tage zu spit kommt

Fast immer wird beim Immobilienerwerb und
der Anzahlung dafiir ein Arras-Vertrag
geschlossen. Dabei gilt es besonders zu beachten

Vielen ist nicht bewusst, dass
dieser Vertrag bereits verbind-
lich ist, obwohl er ohne Notar
unterschrieben wird. In
Deutschland wiére das anders,
dort braucht jeder Immobilien-
kauf den Notar. In Spanien
reicht dagegen ein privates
Schriftstiick mit Preis, Immobi-
lie und Frist. Der spétere Notar-
termin dient vor allem dazu,
den neuen FEigentiimer ins
Grundbuch einzutragen.
Entscheidend ist, welche Art
von Anzahlung im Vertrag ver-
einbart wurde. Auf Mallorca

ist es fast immer ein sogenann-
tes Reuegeld, auf Spanisch , ar-
ras penitenciales”. Das bedeu-
tet: Jede Seite darf vom Kauf
zuriicktreten, muss dafiir aber
bezahlen. Der Kéaufer verliert
seine Anzahlung, der Verkiu-
fer muss sie doppelt zuriickge-
ben.

Kommt der Kédufer zum Ter-
min nicht mit dem Geld, darf
der Verkdufer in der Regel an-
nehmen, dass er vom Kauf zu-
riickgetreten ist, und die An-
zahlung behalten. Dass die
Bank zu langsam war, spielt

dabei grundsitzlich keine Rol-
le. Das gilt als Risiko des Kau-
fers.

Ganz ausweglos ist die Lage
trotzdem nicht. Ist im Vertrag
nicht klar von einem Reuegeld
die Rede, sehen die Gerichte die
Anzahlung oft nur als Teil des
Kaufpreises. Dann darf der Ver-
kédufer den Vertrag nicht wegen
jeder kleinen Verspitung plat-
zen lassen, und schon gar nicht
einfach das ganze Geld einbe-
halten.

Auch ein Verkdufer, der we-
gen zwei Tagen Verspétung den
Kauf abbricht, nur weil er in-
zwischen ein besseres Angebot
hat, handelt méglicherweise ge-

gen Treu und Glauben. Und der
Verkdufer muss selbst alles er-
fiillt haben: Wenn noch eine
Hypothek auf der Immobilie
lastet oder Papiere fehlen, kann
er sich kaum auf die Verspi-
tung des Kéaufers berufen. Si-
cher ist ein Erfolg vor Gericht in
all diesen Fillen aber nicht, und
ein Prozess kann lange dauern.

Besser ist es, das Problem gar
nicht erst entstehen zu lassen.
Wer einen Kredit braucht, sollte
versuchen, eine Finanzierungs-
klausel in den Vertrag aufzu-
nehmen. Sie sorgt dafiir, dass
man die Anzahlung zuriickbe-
kommt, wenn die Bank den
Kredit ablehnt. Viele Verkdufer
sind davon nicht begeistert,
aber man kann dartiber verhan-
deln. Ebenso wichtig ist eine re-
alistische Frist. Lieber drei Mo-
nate vereinbaren als zwei, und
vorher bei der Bank nachfra-
gen, wie lange die Zusage tat-
séchlich dauert.

Merkt man, dass es knapp
wird, sollte man sofort mit dem

Verkdufer sprechen, und zwar
vor Ablauf der Frist. Eine Ver-
langerung muss schriftlich fest-
gehalten und von beiden Seiten
unterschrieben werden. Ein
freundliches Ja des Maklers am
Telefon reicht nicht.

Der wichtigste Rat ist ganz
einfach: Den Vertrag vor der
Unterschrift von einem Anwalt
priifen lassen, vor allem wenn
er nur auf Spanisch vorliegt.
Das kostet wenig im Vergleich
zu einer verlorenen Anzahlung,
die schnell mehrere zehntau-
send Euro ausmachen kann.

Der Autor ist Rechtsanwalt

und seit fast 40 Jahren Kanzleilei-
ter auf Mallorca. Er war zudem
tiber zehn Jahre dsterreichischer
Vizekonsul fiir die Balearen. Sein
gesamtes Team spricht Deutsch.
Kontakt:

Carrer Sindicat, 69, 10°

07002 Palma de Mallorca
Telefon +34 971 720 202

Mail: jaimelamas@
despacholamas.com



